






ASUS Sommerhits
Die Highlights im September

Windows®. Leben ohne Grenzen. ASUS emp  ehlt Windows. 

Erledigen Sie mehr - schneller und einfacher.
Finden Sie Programme, Geschäftsunterlagen und 
E-Mails,  mit denen Sie Ihre Arbeit in Sekunden erledigt 
bekommen. Reagieren Sie auf die sich ändernden 
Anforderungen Ihrer Kunden - mit Windows Vista®.

Intel® Pentium® Prozessor T4200 
  (2.00GHz / 800MHz FSB / 1MB L2 Cache)
Original Windows Vista® Home Premium
39,6cm (15,6”) TFT / HD 16:9 1366x768 Glare Type / LED Backlight 
Intel® GMA 4500M / bis zu 384MB
2048MB - 250GB Festplatte
8x DVD Brenner (Double Layer) - WLAN 802.11b/g/n
Upgrade-Angebot auf Windows® 7

K50IJ-SX009C  € 399,- zzgl. MwSt.

ASUS IceCool Design für eine kühle Handballenau  age
 Durch die innovative ASUS IceCool Technologie wurde die 

Kühlung des Notebooks so weit optimiert, dass die Temperatur 
der Handballenau  age angenehm niedrige 27,7 Grad Celsius 
nicht übersteigt.

Intel® Core™ 2 Duo Prozessor T6500 
  (2.10GHz / 800MHz FSB / 2MB L2 Cache)
Original Windows Vista® Home Premium
43,9cm (17,3”) TFT / HD 16:9 1600x900 /
  Glare Type / LED Backlight 
Nvidia® GeForce GT 120M / 1024MB VRAM
4096MB - 320GB Festplatte
8x DVD Brenner (Double Layer) - WLAN 802.11b/g/n
Upgrade-Angebot auf Windows® 7

K70IO-TY014C  € 619,- zzgl. MwSt.

Intel® Pentium® Prozessor T4200 
  (2.00GHz / 800MHz FSB / 1MB L2 Cache)
Original Windows Vista® Home Premium
39,6cm (15,6”) TFT / HD 16:9 1366x768 / 
  Glare Type / LED Backlight 
Nvidia® GeForce G102M / 512MB VRAM
4096MB - 250GB Festplatte
8x DVD Brenner (Double Layer) - WLAN 802.11b/g/n
Upgrade-Angebot auf Windows® 7

K50IN-SX002C  € 495,- zzgl. MwSt.
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20 Unternehmen & Märkte

ChannelPartner 35-36/09

Rang Vorjahr Unternehmen Gruppen-
umsatz 2008 

(in Mio. Euro)

Gruppen-
umsatz 2007 

(in Mio. Euro)

Mitarbeiter 
2008

Mitarbeiter 
2007

1 (1) T-Systems*, Bonn 3.788,0 4.166,0 k.A. k.A.

2 (3) Computacenter, Hatfield/Großbritannien 3.223,0 3.473,0 10.217 9.903

3 (2) Dimension Data, Johannesburg/Südafrika 3.220,0 2.850,0 11.000 10.500

4 (5) Bechtle AG, Neckarsulm 1.431,0 1.383,0 4.405 4.250

5 (6) Insight Technology Solutions GmbH, Ismaning 891,0 968,0 1.302 1.194

6 (7) PC-Ware AG, Leipzig 890,3 776,4 1.800 1.600

7 (8) TDMi-Gruppe, Köln 410,0 527,0 1.100 1.134

8 (9) ACP Holding GmbH, Wien 349,6 320,0 1.021 800

9 (10) Cancom IT Systeme AG, Jettingen-Scheppach 345,6 277,5 1.720 1.319

10 (neu) Fritz & Macziol Software und Computervertrieb GmbH, Ulm 200,0 170,0 650 500

 *nur Umsätze von Computing und Desktop Services                          . Das Geschäftsjahr weicht zum Teil vom Kalenderjahr ab; Eigenangaben

Die zehn größten international tätigen Systemhäuser mit starker Präsenz in Deutschland

„Kurzarbeit wegen sinkender 

Aufträge aus Maschinenbau 

und Automobilindustrie“
Thomas Olemotz, Bechtle-Chef

„Keine langfristige

Liquiditätssicherung“
Detlef Linde, Chef der TDMi-Gruppe

   Die Kleinen rücken vor 
   Viel Bewegung gab es in der unteren Hälfte 
des Top-25-Tableaus. Gleich drei der dort plat-
zierten Systemhäuser konnten 2008 gar zwei-
stellig zulegen und im Ranking deutlich nach
oben steigen. So wuchs beispielsweise der
Umsatz von Datagroup im Vorjahr um 11,2
Prozent an, was wohl nicht zuletzt der Über-
nahme der HDT-Gruppe zu verdanken ist. 
Ende 2006 hat Datagroup bereits das wirt-
schaftlich angeschlagene Systemhaus Mes-
serknecht akquiriert. 

 Ebenfalls nicht nur aus eigener Kraft ist die 
deutsche Dependance der österreichischen
ACP-Gruppe gewachsen. Die Wiener haben
im Vorjahr unter anderem in Niederbayern 
ein kleineres Systemhaus gekauft und dane-
ben Büros in Frankfurt, Stuttgart und Ulm
eröffnet. Auf diese Weise konnte ACP
Deutschland seinen Umsatz um beachtliche
30,1 Prozent steigern und drei Plätze im Top-
25-Ranking gutmachen. Vor zwei Jahren gab 
der damalige Chef der ACP-Gruppe, Stefan
Csizy, das Ziel aus, bald unter den Top-10-

Systemhäusern in Deutschland vertreten zu
sein. Wenn es für ACP in dem Tempo der
vergangenen zwei Jahre (von Platz 30 auf
Rang 16) weitergeht, könnte es vielleicht
schon 2010 so weit sein. 

 Der größte Sprung nach vorne in der Rang-
liste gelang aber einem anderem, der Datalog
AG. Mit einem Umsatzzuwachs von 24,9 Pro-
zent kletterten die Münchner um gleich fünf
Plätze hinauf. Besonders bemerkenswert ist
dabei die Tatsache, dass Datalog Deutschland
im Vorjahr ausschließlich organisch gewach-
sen war. 2007 hat der Lizenzhändler noch die 
in Bonn und Berlin ansässige Ibidem GmbH 
übernommen, daneben eine Niederlassung
in Ratingen eröffnet und 2008 eine erste Au-
ßenstelle im Ausland gegründet, die Dilog 
Consulting AG in der Schweiz. 

 Neu in das Ranking der Top-25-Systemhäu-
ser Deutschland aufgenommen worden ist 
die Hönigsberg & Düvel Datentechnik GmbH, 
die sich mit einem Umsatzanstieg um sagen-
hafte 47 Prozent von null auf Platz 22 hinauf-
katapultierte. Um einen Rang hochgeklettert
ist Bürotex; damit ist das Systemhaus aus
Nürtingen zum ersten Mal in dem exklusiven
Top-25-Tableau gelistet – und das trotz eines
gegenüber 2007 unveränderten Umsatzes.
„Schuld“ daran ist aber die im Vorjahr auf
Rang 25 geführte Concat AG, die bis zum
Redaktionsschluss nicht in der Lage war, uns 
ihre Umsatzzahlen aus dem Jahr 2008 mit-
zuteilen. 

   Europas Top Ten 
   Auch dieses Jahr führten wir das inoffizielle
Ranking der zehn größten europäischen Sys-
temhäuser mit starker Präsenz in Deutsch-
land durch. Wie erwähnt, konnte hier T-Sys-
tems trotz eines neunprozentigen Umsatz-
rückgangs die Top-Position beibehalten. Auch
die zweitplatzierte britische Computacenter-
Gruppe mit Präsenzen in Deutschland, Fran-
kreich und Benelux konnte im Vorjahr nur

7,2 Prozent weniger erlösen als 2007. Der auf 
dem dritten Rang gelisteten Dimension-Data-
Gruppe fehlen nur noch drei Millionen Euro
zum zweiten Platz. Hier könnte es nächstes
Jahr zu einem Platztausch kommen, denn
Dimension Datas Umsätze entwickeln sich 
stetig nach oben, währed Computancenter in
Großbritannien zuletzt an Schwung verlor.  
Aufgrund der SCC-Deutschland-Übernahme
durch Bürotex ist deren britische Mutter – im 
Vorjahr immerhin Vierte – im diesjährigen 
Europa-Ranking nicht vertreten. 

 So konnte die nur ihre Gesamt-EMEA-Um-
sätze benennende Insight-Gruppe trotz eines 
Umsatzrückgangs um acht Prozent um einen
Platz vorrücken. Der PC-Ware AG fehlten
gerade mal 700.000 Euro, um die Ismaninger 
von Rang fünf zu verdrängen. Hart umkämpft
ist auch der achte Platz in Europa, hier konn-
te Cancom trotz eines Umsatzanstiegs um 
fast ein Viertel nicht an der ACP-Gruppe (plus
9,25 Prozent) vorbeiziehen. Nächstes Jahr 
können aber beide Systemhäuser höchstwahr-
scheinlich um einen Rang nach oben klettern 
wegen der dann fehlenden TDMi AG. 
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Das papierlose Büro ist eine Illusion – es wird soviel gedruckt wie nie zuvor. Zudem gewinnt das 
Thema Dokumentenerfassung und -Management auch im Einsteiger- und SMB-Umfeld an Bedeutung. 
Scanner im Einsteigersegment boomen und multifunktionale Geräte werden nicht nur für Output, 
sondern auch zur Erfassung von Dokumenten verwandt. Doch wie kann der Fachhändler diese Trends 
nutzen und neben dem reinen Hardware-Umsatz Folge- und Zusatzgeschäft generieren? 
Der Channel Sales Day „Drucken und Archivieren” gibt die passenden Antworten zu folgenden 
Themen: 
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zur Anmeldung finden Sie unter www.channelpartner.de/events/cp-salesday.

29. September 2009 in München

Channel-Sales-Day

„Drucken und Archivieren“

Sponsoren:

®
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